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Instructions:  
1.  All questions are compulsory. 
2.  Figures to the right indicate marks. 

પ્રશ્ન.૧ વેચાણ વધૃ્ધિની વવવવિ પદ્ધવિઓ સમજાવો.   

અથવા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૧ વેચાણ વદૃ્ધદ્ધની વ્યહુરચના સમજાવી િેના વનણાાયક પરરબળો સમજાવો.   

પ્રશ્ન.૨ વેચાણ સચંાલન એટલે શુ?ં વેચાણ સચંાલનના કાયો સમજાવો. 

અથવા 

(૨૦) 

પ્રશ્ન.૨ વેચાણ દળ ના ઉદે્દશો અને િેને અસર કરિા પરરબળો સમજાવો.  

પ્રશ્ન.૩ સેલ્સમેન ની ભરિી ની વવવિ વણાવો.  

અથવા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન.૩ સેલ્સમેન ની ભરિી નુ ંમહત્વ અને હતેઓુ સમજાવો.  

પ્રશ્ન.૪ સેલ્સમેનને મહનેિાણુ ંઆપવાની વવવવિ પદ્ધવિઓની ચચાા કરો. 

અથવા 

(૧૫) 

પ્રશ્ન.૪ સેલ્સમેન પર વનયતં્રણ રાખવાની વવવવિ રીિો સમજાવો.  
ENGLISH VERSION 

 
Que.1 Explain different methods of sales promotion. 

OR 
(20) 

Que.1 Explain the structure of sales promotion strategy, explain  its critical factors.  
Que.2 What is sales management ? explain the functions of sales management. 

OR 
(20) 

Que.2 Explain objective and affecting factors of the sales force.  
Que.3 Describe the procedure to appointment of salesman. 

OR 
(15) 

Que.3 Explain importance and objectives of recruitment of salesman.  
Que.4 Explain different method of remuneration of salesman. 

OR 
(15) 

Que.4 Explain the different methods of controlling a salesman.  
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